
افزايش قيمت كالاها، كاهش قدرت خريد خانوارها و 
دشوارتر شدن پرداخت يك‌جاي هزينه‌ها، به‌تدريج 
الگوي خري��د مصرف‌كنندگان را تغيير داده اس��ت. 
درگذشته، خريد اقساطي بيشتر با تسهيلات بانكي، 
درياف��ت وام، ارائه ضمانت و طي‌ك��ردن فرآيندهاي 
اداري طولاني همراه بود؛ اما توسعه فناوري‌هاي مالي 
و گسترش اپليكيش��ن‌هاي ديجيتال، شكل تازه‌اي 
از اعتبارده��ي را به وجود آورده اس��ت. حالا كاربران 
مي‌توانن��د با اس��تفاده از تلفن هم��راه و تنها با چند 
مرحله س��اده، اعتبار دريافت كنند، كالاي موردنياز 
خود را بخرند و پرداخت هزينه آن را به ماه‌هاي آينده 
موكول كنند. اين تح��ول را نمي‌توان صرفا تغيير در 
شيوه پرداخت دانست؛ بلكه با پديده‌اي گسترده‌تر در 
اقتصاد ديجيتال روبرو هستيم كه در آن اپليكيشن‌ها، 
پلتفرم‌هاي تجارت الكترونيك و شركت‌هاي فناوري 
مالي به بازيگران جديد نظ��ام خريدوفروش تبديل 
شده‌اند. خدماتي كه با عنوان »الان بخر، بعدا پرداخت 
كن« يا  BNPL  شناخته مي‌شوند، در حال تغيير رابطه 
ميان مصرف‌كننده، فروشنده و اعتباردهنده هستند و 
به‌تدريج جاي خ��ود را در خريدهاي روزمره مردم باز 
مي‌كنند. در چنين فضايي، فناوري ديگر تنها ابزاري 
براي جست‌وجوي كالا، مقايسه قيمت يا ثبت سفارش 
اينترنتي نيست؛ بلكه به بس��تري براي دسترسي به 

اعتبار و مديريت هزينه‌هاي خانوار تبديل شده است.

    اپليكيشن‌ها  جايگزين  بخشي از 
فرايندهاي  سنتي  بانكي  مي‌شوند

يكي از مهم‌ترين مشكلات نظام سنتي اعتباردهي، 
دشواري دسترسي بخشي از جامعه به تسهيلات مالي 
است. دريافت وام بانكي معمولا به اعتبارسنجي، ارائه 
مدارك، ضمانت، بررسي شرايط متقاضي و طي‌كردن 
مراحل اداري نياز دارد. اين فرآيندها ممكن اس��ت 
براي افرادي ك��ه به اعتبارهاي كوچك و كوتاه‌مدت 
نياز دارند، زمان‌بر يا حتي غيرقابل‌دس��ترس باشد. 
 BNPL داده‌هاي بانك جهاني كه در گزارش صنعت
ايران به روايت يكي از فعالان اين حوزه منتشر شده، 
نشان مي‌دهد ۷۷ درصد بزرگسالان ايراني در سال 
۲۰۲۴ هيچ وام يا اعتباري از موسسات مالي دريافت 
نكرده‌اند. اين سهم در سال ۲۰۱۴ حدود ۶۲ درصد 
بوده اس��ت. همچنين س��هم كارت‌هاي اعتباري از 
ارزش تراكنش‌ه��اي خريد حض��وري و آنلاين در 
ايران حدود ۱.۳ درصد برآورد شده؛ درحالي كه اين 
نسبت در س��طح جهان به ترتيب به ۲۴ و ۲۰ درصد 
مي‌رسد. اين فاصله نشان مي‌دهد دسترسي به اعتبار 
در ايران همچنان با محدوديت‌هايي روبرو است. در 
چنين شرايطي، ش��ركت‌هاي فناوري مالي تلاش 
كرده‌اند با اس��تفاده از ابزارهاي ديجيتال، بخش��ي 
از اين خلأ را پوش��ش بدهند. در مدل جديد، كاربر 
به‌جاي مراجعه به ش��عبه بانك و طي‌كردن مراحل 
متعدد، از طريق اپليكيشن‌هاي موجود درخواست 
اعتبار مي‌دهد. اطلاعات متقاضي بررسي مي‌شود، 
س��قف اعتبار مشخص مي‌ش��ود و در صورت تأييد، 
امكان خريد از فروشگاه‌هاي طرف قرارداد در اختيار 
او قرار مي‌گيرد. در برخي مدل‌ها نيز پرداخت هزينه 
در چند قسط مشخص انجام مي‌شود. به‌اين‌ترتيب، 
فناوري توانسته بخشي از فرايند دريافت اعتبار را از 
فضاي س��نتي بانكداري به محيط ديجيتال منتقل 
كند؛ تغييري كه هم سرعت دسترسي به خدمات را 
افزاي��ش داده و هم مفهوم اعتبار خرد را وارد زندگي 

روزمره مصرف‌كنندگان كرده است.

    رشد جهاني خريد  اعتباري
گس��ترش خريد اعتباري تنها مختص ب��ازار ايران 
نيست و در س��ال‌هاي اخير به يكي از روندهاي مهم 
اقتصاد ديجيتال جهان تبديل ش��ده اس��ت. ارزش 
تراكنش‌هاي BNPL در تجارت الكترونيك جهان 
از ۶۱ ميليارد دلار در س��ال ۲۰۱۹ به ۳۶۲ ميليارد 
دلار در س��ال ۲۰۲۵ رسيده اس��ت؛ به اين معنا كه 
بازار مذكور طي شش س��ال تقريبا شش برابر شده 
است. برآوردهاي منتشرشده نيز از احتمال رسيدن 
اين رقم به ۵۸۰ ميليارد دلار تا سال ۲۰۳۰ حكايت 
دارند. اهميت اين روند زماني بيشتر مشخص مي‌شود 
ك��ه بدانيم خري��د اعتباري ديگر به فروش��گاه‌هاي 
اينترنتي محدود نيس��ت. كيف پول‌هاي ديجيتال، 
اپليكيش��ن‌هاي پرداخت و ابزاره��اي مالي جديد، 
امكان اس��تفاده از اعتب��ار را در خريدهاي حضوري 
نيز فراهم كرده‌اند. بر اساس داده‌هاي گزارش مورد 
بررسي، با احتس��اب خدمات اعتباري ارايه‌شده در 
كيف پول‌ه��اي ديجيتال، ارزش اين بازار در س��ال 
۲۰۲۵ براي خريدهاي آنلاين به ۸۷۰ ميليارد دلار و 
براي خريدهاي حضوري به حدود ۱۱۸۰ ميليارد دلار 
رسيده است. اين آمار نشان مي‌دهد رقابت در صنعت 
فناوري مالي ديگر فقط بر سر ارائه درگاه پرداخت يا 
انتقال وجه نيست. شركت‌هاي فعال در اين حوزه به 

دنبال آن هستند كه بخش بيشتري از زنجيره خريد 
مصرف‌كننده را در اختي��ار بگيرند؛ از انتخاب كالا و 

پرداخت گرفته تا تأمين اعتبار و مديريت اقساط.

BNPL ايران در مسير توسعه بازار    
در ايران نيز گسترش فروشگاه‌هاي اينترنتي و افزايش 
اس��تفاده از خدم��ات ديجيتال، زمينه رش��د خريد 
اعتباري را فراهم كرده است. بر اساس گزارش صنعت 
BNPL ايران، سهم اين روش از خرده‌فروشي آنلاين 
كشور در سال ۱۴۰۴ به حدود ۱۷ درصد رسيده است؛ 
رقمي كه در مقايس��ه با برخ��ي بازارهاي بين‌المللي 
قابل‌توجه اس��ت. با اين‌حال، وضعيت خريد اعتباري 
در فروشگاه‌هاي فيزيكي هنوز فاصله زيادي با ظرفيت 
بالقوه اين بازار دارد. س��هم BNPL  از خرده‌فروش��ي 
حضوري ايران كمتر از نيم درصد برآورد شده؛ درحالي 
كه اين سهم در برخي كشورهاي توسعه‌يافته به چند 
درصد مي‌رسد. اين تفاوت را مي‌توان يكي از مهم‌ترين 
فرصت‌هاي پيش روي ش��ركت‌هاي فناوري مالي در 
ايران دانس��ت. در واقع، بخش بزرگ��ي از خريدهاي 
روزانه مردم همچنان در فروشگاه‌هاي فيزيكي انجام 
مي‌شود و توسعه زيرس��اخت‌هاي پرداخت اعتباري 
مي‌تواند شيوه پرداخت در اين بخش را نيز تغيير بدهد. 
پيش‌بيني‌هاي مطرح‌شده در گزارش نشان مي‌دهد 
در صورت نزديك ‌شدن بازار ايران به سطح نفوذ خريد 
 BNPL اعتباري در كشورهايي مانند سوئد، ارزش بازار
اي��ران مي‌تواند از ح��دود ۱.۱ ميليارد دلار در س��ال 
۲۰۲۵ به ۶.۳  ميليارد دلار در سال ۲۰۳۰ برسد. نكته 
قابل‌توجه آن است كه نزديك به دوسوم ظرفيت رشد 
پيش‌بيني‌شده به خريدهاي حضوري مربوط مي‌شود.

البته تحقق چنين رشدي به عوامل مختلفي بستگي 
دارد؛ ازجمله وضعيت تورم، ق��درت خريد خانوارها، 
توسعه زيرس��اخت‌هاي پرداخت ديجيتال، مقررات 

اعتباردهي و توان بازپرداخت مصرف‌كنندگان.

    مردم چرا به سراغ خريد اقساطي مي‌روند؟
يكي از مهم‌ترين دلايل اس��تقبال از خدمات خريد 
اعتباري، امكان مديريت جريان نقدينگي خانوار است. 
در شرايطي كه قيمت كالاهاي مصرفي افزايش‌يافته، 
پرداخت يك‌باره هزينه خريد لوازم‌خانگي، محصولات 
ديجيتال يا حتي برخ��ي كالاهاي ضروري مي‌تواند 
فش��ار قابل‌توجهي ب��ه بودجه خان��وار وارد كند. در 
چنين شرايطي، تقسيم هزينه خريد به چند پرداخت 
كوچك‌تر، براي بخشي از مصرف‌كنندگان جذابيت 
دارد. كارب��ر مي‌تواند كالاي موردنياز خود را در زمان 
نياز تهي��ه كند و به‌جاي پرداخ��ت كل مبلغ، هزينه 
را در بازه زماني مش��خص بپردازد. نتايج نظرسنجي 
منتشرش��ده در گزارش مورد بررسي از ۴۱۱۹ كاربر 
يك پلتفرم خريد اعتباري نشان مي‌دهد ۸۸ درصد 
پاس��خ‌دهندگان معتقدند اس��تفاده از اين خدمات 
به مديريت نقدينگ��ي و هزينه‌هاي آنها كمك كرده 
اس��ت. همچنين ۶۸ درص��د اعلام كرده‌ان��د كه با 
استفاده از اعتبار توانسته‌اند كالاهايي گران‌تر از توان 
خريد نقدي خود تهيه كنند. از سوي ديگر، ۵۵ درصد 
كارب��ران از اين روش براي خري��د كالاهاي ضروري 
و مصرفي اس��تفاده كرده‌اند و ۳۴ درصد نيز گفته‌اند 
كه خريد اعتب��اري به آنه��ا در مديريت هزينه‌هاي 
پيش‌بيني‌نشده كمك كرده است. اين آمارها نشان 
مي‌دهد خريد اعتباري به‌تدريج از يك امكان جانبي 
براي خريدهاي غيرضروري فاصله گرفته و در بخشي 

از بازار به ابزاري براي تأمين نيازهاي مصرفي تبديل 
شده است. بااين‌حال، بايد ميان مديريت بهتر نقدينگي 
و افزايش واقعي قدرت خريد تفاوت قائل شد. پرداخت 
اقس��اطي به‌خودي‌خود درآم��د خان��وار را افزايش 
نمي‌دهد و درصورتي‌كه مصرف‌كننده بدون توجه به 
توان بازپرداخت خود اعتبار دريافت كند، ممكن است 

در ماه‌هاي آينده با فشار مالي بيشتري مواجه شود.

    فناوري چگونه فروشگاه‌ها را 
به بازار اعتبار متصل مي‌كند؟

تأثير خريد اعتباري تنها به مصرف‌كنندگان محدود 
نمي‌شود. كس��ب‌وكارها نيز با اتصال به پلتفرم‌هاي 
فناوري مالي مي‌توانن��د روش پرداخت جديدي در 
اختيار مش��تريان قرار دهند. در مدل سنتي فروش، 
مش��تري بايد توانايي پرداخت كامل قيمت كالا را در 
لحظه خريد داشته باش��د. اما در مدل جديد، امكان 
پرداخت اقساطي مي‌تواند بخشي از محدوديت‌هاي 
خريد را كاهش دهد و مشترياني را كه در شرايط عادي 
از خريد منصرف مي‌شدند، به مشتري بالقوه تبديل 
كند. بر اساس تحليل ارايه‌شده در گزارش، فعال‌سازي 
پرداخت اقس��اطي مي‌تواند ميانگين ارزش سفارش 
فروشگاه‌ها را بين ۱۵ تا ۳۵ درصد افزايش دهد. البته 
ميزان اثرگذاري به نوع كالا، قيمت محصولات، اعتبار 
در دسترس مشتريان و شرايط اقتصادي بستگي دارد.

از منظر فناوري، اهميت اين مدل در ايجاد ارتباط ميان 
سه گروه است: مصرف‌كننده، فروشنده و ارايه‌دهنده 
اعتب��ار. پلتفرم ديجيتال با فراهم‌كردن زيرس��اخت 
اعتبارس��نجي، ثبت س��فارش، پرداخت و مديريت 
اقساط، فرايند معامله را براي طرفين ساده‌تر مي‌كند.

گسترش اين خدمات همچنين مي‌تواند فرصت تازه‌اي 
براي كس��ب‌وكارهاي كوچك و متوسط ايجاد كند. 
فروش��گاه‌هايي كه امكان راه‌اندازي زيرساخت‌هاي 
مستقل اعتباردهي ندارند، مي‌توانند از طريق اتصال 
به پلتفرم‌ه��اي موجود، امكان خريد اقس��اطي را به 

مشتريان خود ارائه بدهند.

    فروشگاه‌هاي اينستاگرامي 
هم  وارد  بازار خريد اعتباري  شدند

يكي از تغييرات مه��م در اقتصاد ديجيت��ال ايران، 
گسترش فروش از طريق شبكه‌هاي اجتماعي است. 
بسياري از كسب‌وكارهاي كوچك ديگر براي فروش 
محصولات خود به وب‌سايت مستقل نياز ندارند و از 
طريق صفحات اجتماعي با مشتريان ارتباط برقرار 
مي‌كنند. ورود خدمات اعتباردهي ديجيتال به اين 
بخش، امكان تازه‌اي براي فروش��ندگان ايجاد كرده 
است. اكنون برخي فروشگاه‌هاي فعال در شبكه‌هاي 
اجتماعي نيز مي‌توانند بدون برخورداري از فروشگاه 
اينترنتي مس��تقل، امكان خريد اعتب��اري را براي 
مش��تريان فراهم كنند. بر اساس آمار گزارش، بيش 
از ۱۷ هزار پذيرنده در شبكه‌هاي اجتماعي به شبكه 
مورد بررسي متصل شده‌اند. تعداد كاربران ماهانه اين 
بخش نيز در دوره گزارش‌شده ۱۲۷ درصد افزايش 
داشته است. همچنين تعداد سفارش‌ها و ارزش آنها 
طي سه ماه اخير به ترتيب رشد ماهانه ۱۳۴ و ۱۵۲ 
درصدي را تجربه كرده‌اند. اين روند نش��ان مي‌دهد 
فناوري مالي در حال عبور از محدوده فروشگاه‌هاي 
بزرگ اينترنتي اس��ت و به‌تدريج كس��ب‌وكارهاي 
كوچك، فروش��ندگان خانگي و فعالان شبكه‌هاي 
اجتماع��ي را نيز به ب��ازار اعتبار متص��ل مي‌كند. از 

طرف ديگر، گسترش شبكه پذيرندگان در شهرهاي 
مختلف مي‌تواند به توس��عه دسترس��ي به خدمات 
ديجيتال خارج از كلانش��هرها كمك كند. گزارش 
مورد بررس��ي از فعاليت بيش از ۷۴ هزار پذيرنده در 
۸۰۴ ش��هر خبر مي‌دهد؛ موضوعي كه نشان‌دهنده 

گسترش جغرافيايي اين نوع خدمات است.

    رشد خريد اقساطي
فرصت اقتصادي يا افزايش بدهي خانوارها؟

باوجود تمام مزايايي ك��ه براي خريد اعتباري مطرح 
مي‌شود، توسعه اين بازار بدون ريسك نيست. مهم‌ترين 
مس��اله، تناس��ب اعتبار دريافتي با توان بازپرداخت 
مصرف‌كننده است. در شرايط تورمي، خانوارها ممكن 
است براي جبران كاهش قدرت خريد به استفاده بيشتر 
از اعتبار روي بياورند. اگر اين روند بدون برنامه‌ريزي 
مالي ادامه پيدا كند، مجموع اقساط ماهانه مي‌تواند 
بخش بزرگي از درآمد آينده آنها را به خود اختصاص 
دهد. به همين دليل، اعتبارس��نجي دقيق، شفافيت 
در اع�الم هزينه‌ها، مش��خص‌بودن تعداد اقس��اط، 
اطلاع‌رس��اني درباره جريمه ديركرد و تعيين سقف 
اعتبار متناس��ب با درآمد كاربران، از الزامات توسعه 
پايدار اين صنعت محسوب مي‌شوند. از سوي ديگر، 
شركت‌هاي فناوري مالي نيز بايد در كنار توسعه تعداد 
كاربران و افزايش حجم تراكنش‌ها، بر مديريت ريسك 
اعتباري و حفاظت از اطلاعات كاربران تمركز كنند. 
اعتماد مصرف‌كننده به امنيت اطلاعات و ش��فافيت 
خدمات، يكي از مهم‌تري��ن عوامل تداوم فعاليت اين 

پلتفرم‌ها خواهد بود.

    آينده خريد مردم 
در دستان  فناوري‌هاي  مالي

آنچه از روند توس��عه خريد اعتباري در ايران و جهان 
مي‌توان دريافت، اين اس��ت كه فناوري‌هاي مالي در 
حال تغيير يكي از قديمي‌ترين فعاليت‌هاي اقتصادي 
انسان، يعني خريدوفروش هستند. درگذشته، اعتبار 
بيشتر از مسير بانك‌ها و موسس��ات مالي در اختيار 
مصرف‌كنندگان قرار مي‌گرفت؛ اما اكنون اپليكيشن‌ها 
و پلتفرم‌هاي ديجيتال نيز به بخش��ي از اين زنجيره 
تبديل شده‌اند. گسترش تجارت الكترونيك، استفاده 
روزاف��زون از تلفن‌هاي هوش��مند و تغيير انتظارات 
مشتريان باعث شده است كه دسترسي سريع و ساده 
به خدمات مالي اهميت بيش��تري پيدا كند. در اين 
ميان، خريد اعتباري يكي از نمونه‌هاي روشن پيوند 
فناوري و زندگي روزمره است؛ خدمتي كه مي‌تواند 
هم تجربه خريد مشتريان را تغيير بدهد و هم شيوه 
فعاليت فروشگاه‌ها را متحول كند. بااين‌حال، آينده 
اين صنعت صرفا با افزايش تع��داد كاربران يا حجم 
سفارش‌ها تعيين نمي‌ش��ود. معيار اصلي موفقيت 
آن، ايجاد تعادل ميان دسترسي آسان به اعتبار، توان 
بازپرداخت خانوارها و پايداري كسب‌وكارهاي فعال 
در اين حوزه است. به نظر مي‌رسد در سال‌هاي آينده، 
رقابت ميان اپليكيشن‌هاي مالي تنها بر سر سرعت 
پرداخت يا تعداد فروشگاه‌هاي طرف قرارداد نخواهد 
بود؛ بلكه پلتفرم‌هايي موفق‌تر خواهند بود كه بتوانند 
اعتبار را به شكلي هوشمند، شفاف و متناسب با شرايط 
اقتصادي كاربران در اختيار آنها قرار دهند. در چنين 
شرايطي، خريد اقساطي ديگر صرفاً يك روش پرداخت 
نيس��ت، بلكه به يكي از اجزاي مهم تجربه خريد در 

اقتصاد ديجيتال تبديل خواهد شد.

پژوهش��گران روش جديدي براي شناسايي پهپادها 
ابداع كرده‌ان��د كه از ميدان مغناطيس��ي موتورهاي 
آنها اس��تفاده مي‌كند؛ اين روش ارزان‌تر و پنهان‌تر از 
رادارهاي سنتي است. با رايج‌ترشدن پهپادهاي كوچك 
در ميدان‌هاي نبرد، نياز ب��ه فناوري‌هاي ارزان و موثر 
براي مقابله با پهپادها افزايش يافته اس��ت. يافته‌هاي 
پژوهشگران دانشگاه بين‌المللي فلوريدا )FIU( كه در 
 IEEE Sensors /مجله آي‌تريپل‌اي سنسورز جورنال
Journal  منتشر شده، نشان مي‌دهد مي‌توان پهپادها 
را از روي يك نش��انه طبيعي شناسايي كرد كه هنگام 
پرواز اجتناب‌ناپذير اس��ت: ميدان‌هاي مغناطيسي با 
فركانس بسيار پايين كه موتورهاي الكتريكي چرخان 
آنها توليد مي‌كنند. چيدمان موتورهاي هر مدل پهپاد 
متفاوت است. همين تفاوت باعث مي‌شود هر پهپاد، 
ميدان مغناطيسي مخصوص به خودش را داشته باشد؛ 
مانند يك اثر انگشت مغناطيس��ي كه نوع پهپاد را لو 
مي‌دهد.  پژوهشگران اين دانشگاه با ثبت اين الگوها با 
يك آنتن ويژه و پردازش داده‌ها با يك مدل يادگيري 
ماشين، پهپادهاي فضاي باز را با دقت تا 98.52 درصد 
در فواصل تا ۱۵ متر شناسايي كردند؛ اين روش نه‌تنها 
حضور پهپاد را نشان مي‌دهد، بلكه مدل و نوع دقيق آن 

را هم تشخيص مي‌دهد.

    چرا اين روش متفاوت است؟
فناوري ساخته‌ش��ده در دانش��گاه بين‌المللي فلوريدا 
برخ�الف س��امانه‌هاي معم��ول، هي��چ س��يگنالي 
 Arjuna( ارس��ال نمي‌كن��د. آرجون��ا ماداناياك��ه
Madanayake(، استاد دانشكده مهندسي و رايانش 
اين دانش��گاه، مي‌گويد: اين روش مي‌تواند شناس��ايي 
پهپادها را براي دش��من دش��وارتر كند. روش‌هايي كه 
اكنون پهپادها براي شناسايي استفاده مي‌كنند، به‌نوعي 
موقعيت خودشان را لو مي‌دهد. رادار سيگنال مي‌فرستد 
و دشمن مي‌تواند آن را رديابي كند. سامانه‌هاي صوتي 
هم با سر و صداي محيط از كار مي‌افتند. ما يك راه كاملا 
متفاوت را انتخاب كرديم. هرچند برد روش ما فعلا محدود 
است، هزينه توسعه آن فقط چند صد دلار است و مي‌تواند 
بدون هيچ پشتيباني تخصصي، پيوسته كار كند؛ و اين 
قابليتي است كه س��امانه‌هاي راداري فاقد آن هستند. 
اين مطالعه به‌طور خاص روي پهپادهاي كوچك و قابل 
توليد انبوه متمركز ب��ود؛ پهپادهايي كه مي‌توانند مواد 
منفجره حمل كنند يا بدون اينكه در رادارهاي معمولي 
ديده شوند، به دش��من جاسوسي كنند. چون دستگاه 
اين دانش��گاه فقط تشعش��عات فركانس پايين )امواج 
مغناطيسي ضعيف( را دريافت مي‌كند و هيچ سيگنالي 

نمي‌فرستد، هيچ  ردي براي دشمن  باقي نمي‌گذارد.

    مزاياي اين  فناوري
يكي از مهم‌ترين مزاياي اي��ن روش، هزينه پايين 
آن است. س��امانه‌هاي راداري معمولا به تجهيزات 
گرانقيم��ت ني��از دارن��د و بايد به ص��ورت دايمي 
نگهداري ش��ود، اما دس��تگاه ساخته‌ش��ده در اين 
دانشگاه با چند صد دلار ساخته مي‌شود و مي‌تواند 
ب��دون نظارت تخصصي، به‌طور پيوس��ته كار كند. 
همي��ن ويژگ��ي آن را ب��راي اس��تفاده در مناطق 
دورافتاده ي��ا واحدهاي نظامي ب��ا بودجه محدود 

مناسب مي‌كند.
 مزيت ديگر، پنهان‌بودن آن اس��ت. چون دستگاه 
هيچ سيگنالي ارس��ال نمي‌كند، دشمن نمي‌فهمد 
كه در حال رديابي اس��ت. اين موض��وع در ميدان 
نبرد اهميت زي��ادي دارد، چون پهپادها مي‌توانند 
به سرعت موقعيت سامانه‌هاي راداري را پيدا كنند 
و آنه��ا را هدف قرار بدهند. اي��ن فناوري همچنين 
مي‌توان��د در كنار س��اير روش‌هاي شناس��ايي به 
كار رود؛ براي مثال، اگ��ر رادار حضور يك پهپاد را 
تشخيص بدهد، اين دستگاه مي‌تواند نوع دقيق آن 
را مش��خص كند و به مدافع��ان كمك كند تصميم 
بهتري بگيرن��د. تركيب اين روش‌ها مي‌تواند دقت 
سامانه‌هاي پدافندي را افزايش چشمگيري بدهد.

    محدوديت‌ها و چشم‌انداز آينده
با وجود مزاياي فراوان، اين فناوري محدوديت‌هايي هم 
دارد. برد فعلي آن تنها ۱۵ متر است كه براي كاربردهاي 
عملياتي گسترده كافي نيست. پژوهشگران مي‌گويند 
در حال كار روي افزايش برد دستگاه هستند تا بتوانند 
آن را براي استفاده در پهنه‌هاي وسيع‌تر مناسب كنند.

همچني��ن دق��ت اي��ن روش مي‌تواند تح��ت تأثير 
عوامل محيطي مانن��د وجود فلزات ي��ا منابع ديگر 
ميدان مغناطيسي در اطراف قرار بگيرد. با اين حال، 
پژوهشگران معتقدند با بهبود آنتن و مدل يادگيري 

ماشين مي‌توان  اين اثرها را كاهش داد.

    چرا شناسايي نوع پهپاد  مهم است؟
ماداناياكه مي‌گويد: دانس��تن نوع پهپادي كه در راه 
اس��ت، اهميت دارد. پهپادهاي مختلف محموله‌ها و 
سطح تهديد متفاوتي دارند. هرچه اطلاعات بيشتري 

به مدافع بدهيد، او بهتر مي‌تواند واكنش نشان بدهد.
گ��روه پژوهش��ي در حال حاض��ر با ش��ركتي براي 
تجاري‌س��ازي اين فناوري هم��كاري مي‌كند تا اين 
روش از آزمايشگاه به ميدان عملياتي برسد. به گفته 
پژوهشگران، اين فناوري مي‌تواند در آينده به يكي از 

ابزارهاي مهم سامانه‌هاي پدافندي تبديل شود.
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 تأمين مالي هوشمند براي 
توسعه فناوري‌هاي دانش‌بنيان 

در حوزه انرژي
آيين امضاي تفاهمنامه همكاري سه‌جانبه ميان معاونت 
علمي، فناوري و اقتصاد دانش‌بنيان رياست‌جمهوري، 
سازمان بهينه‌سازي و مديريت راهبردي انرژي و صندوق 
نوآوري و ش��كوفايي، با حضور حسين افشين، معاون 
علمي، فناوري و اقتص��اد دانش‌بنيان رييس‌جمهور، 
اسماعيل سقاب اصفهاني، رييس سازمان بهينه‌سازي 
و مديريت راهبردي انرژي و اصغر ن��ورالله‌زاده، رييس 
هيات عامل صندوق نوآوري و شكوفايي، در محل اين 
سازمان برگزار شد. نورالله‌زاده در اين مراسم با اشاره به 
اولويت بهينه‌سازي مصرف انرژي در برنامه‌هاي دولت و 
صندوق نوآوري و شكوفايي گفت: تأمين مالي متناسب 
با نيازهاي به‌كارگيري فناوري‌هاي نوين در حوزه انرژي، 
از اولويت‌هاي راهبردي صندوق است و تلاش مي‌كنيم با 
همكاري معاونت علمي و سازمان بهينه‌سازي و مديريت 
راهب��ردي انرژي، زمينه اجراي طرح‌ه��اي فناورانه در 
اين حوزه را فراهم كني��م. رييس هيات عامل صندوق 
نوآوري و ش��كوفايي، هم‌افزايي ميان سه مجموعه در 
حوزه سياست‌گذاري، به‌كارگيري فناوري و تأمين مالي 
را از محورهاي اصلي اين همكاري دانست. به گفته وي، 
اين هماهنگي مي‌تواند به كاهش اتلاف انرژي، افزايش 
بهره‌وري، بهينه‌س��ازي مص��رف و كاهش هزينه‌هاي 
مصرف‌كنندگان كم��ك كند. ن��ورالله‌زاده با تأكيد بر 
ضرورت ايجاد تقاضاي موثر براي فناوري‌هاي دانش‌بنيان 
اظهار كرد: در چارچوب اين تفاهمنامه، ابزارهاي مورد 
نياز براي تأمين مالي هدفمند طراحي مي‌شوند تا منابع 
مالي متناسب با نيازهاي طرح‌ها و با توجه به شاخص‌هاي 
مشخص تخصيص يابند. هدف آن است كه عملكرد اين 
حمايت‌ها در يك دوره معين ارزيابي و نتايج آن در قالب 
گزارش‌هاي مشخص به دولت و مردم ارائه شود. رييس 
هيات عامل صندوق نوآوري و ش��كوفايي همچنين از 
آمادگي اين صندوق براي طراحي ابزارهاي مالي جديد 
متناس��ب با نيازهاي برنامه خبر داد و گفت: در صورت 
كافي نبودن ابزارهاي موجود، مي‌توان س��ازوكارهاي 
تازه‌اي براي تأمين مالي طرح‌هاي بهينه‌س��ازي انرژي 
طراحي كرد. وي با اش��اره به ظرفي��ت ابزارهايي مانند 
گواهي‌هاي سپرده صرفه‌جويي انرژي و امكان بهره‌گيري 
از روش‌هاي نوين مالي، بر ضرورت تبديل اين ظرفيت‌ها 
به منابع قابل اس��تفاده براي اجراي طرح‌هاي فناورانه 
تأكيد كرد. نوراله‌زاده با تأكيد ب��ر رويكرد هدفمند در 
تخصيص منابع مالي گفت: حمايت‌هاي صندوق بايد 
به نتايج مشخصي منجر شود؛ به‌گونه‌اي كه بتوان ميزان 
اثرگذاري منابع اختصاص‌يافته بر تحريك تقاضا براي 
فناوري‌هاي دانش‌بنيان، توسعه بازار محصولات فناورانه 
و بهبود بهره‌وري انرژي را ارزيابي كرد. وي ابراز اميدواري 
كرد: همكاري سه‌جانبه با طراحي سازوكارهاي مناسب 
تأمين مالي، زمينه استفاده گسترده‌تر از فناوري‌هاي 
دانش‌بنيان در بهينه‌س��ازي مصرف ان��رژي و كاهش 

هزينه‌هاي مصرف‌كنندگان را فراهم كند.

پرونده كلاهبرداري ۳۰ ميليون 
دلاري »پادشاه رمزارز  كانادا«

به هيات منصفه  رسيد
خبرآنلاين| ايدن پلترسكي، ملقب به »پادشاه رمزارز 
كانادا«، كه به كلاهب��رداري حدود ۳۰ ميليون دلاري 
از طريق طرح پانزي متهم است، پس از ارايه دفاعيات 
نهاي��ي در انتظار تصميم هيات منصفه ق��رار دارد. در 
صورت اثبات اتهام، او ممكن اس��ت به ۱۴ سال زندان 
محكوم شود. پرونده كيفري ايدن پلترسكي، سرمايه‌گذار 
حوزه رمزارز كه خود را »پادشاه رمزارز« مي‌ناميد، پس 
از پاي��ان دفاعيات در دادگاه وارد مرحله تصميم‌گيري 
هيات منصفه شده اس��ت. بر اس��اس گزارش شبكه 
»سي‌بي‌سي«، هيات منصفه پس از دريافت دستورهاي 
نهايي قاضي شاون ناكاتسورو، بررس��ي پرونده را آغاز 
مي‌كند تا درباره اتهامات مطرح‌ش��ده عليه پلترسكي 
تصميم بگيرد. او متهم اس��ت بين سال‌هاي ۲۰۲۱ تا 
۲۰۲۲، حدود ۳۰ ميليون دلار از دنبال‌كنندگان خود 
در ش��بكه‌هاي اجتماعي را در قال��ب يك طرح پانزي 
مرتبط با دارايي‌هاي ديجيتال كلاهبرداري كرده است. 
پلترسكي در سال ۲۰۲۴ با اتهام كلاهبرداري روبرو شد 
و بيش از دو س��ال در انتظار محاكمه ماند. او در دادگاه 
شخصا از خود دفاع كرد و اتهامات را نپذيرفت. پلترسكي 
در دفاعيات پاياني خود گفت كه در اين اتهامات بي‌گناه 
اس��ت و به همين دليل اعلام بي‌گناهي كرده است. در 
صورت اثبات اتهام كلاهبرداري، مجازات او مي‌تواند تا ۱۴ 
سال حبس باشد. پرونده پلترسكي يكي از پرونده‌هاي 
جنجالي كلاهبرداري در صنعت رمزارز است. پيش از 
اين نيز »سم بنكمن‌فرايد« مديرعامل پيشين صرافي 
»اف‌تي‌ايكس« پس از محكوميت در سال ۲۰۲۳ به ۲۵ 
سال زندان محكوم شد. پرونده پلترسكي حاشيه ديگري 
نيز دارد. در سال ۲۰۲۲، پنج مرد در پرونده‌اي جداگانه 
به ربودن و ش��كنجه او متهم شدند. گفته مي‌شود 
برخ��ي از اين افراد از قرباني��ان طرح كلاهبرداري 
منتسب به پلترسكي بوده‌اند. يكي از متهمان اين 
پرونده، به ن��ام درن آكيام‌پونگ، به ۹ اتهام اعتراف 

كرده و در انتظار صدور حكم است.

 S27 عرضه گلكسي
با تغييرات  جديد

زوميت| نس��خه پايه گلكس��ي S۲۷ پس از دريافت 
تأييديه از نهادهاي نظارتي، اطلاعاتي درباره توان شارژ 
سيمي خود فاش كرده اس��ت. داده‌هاي ثبت‌شده در 
گواه��ي »UL Solutions (Demko( « دانمارك 
نشان مي‌دهند اين گوشي با جريان 2.77 آمپر و ولتاژ 
۹ ولت مستقيم شارژ مي‌شود؛ تركيبي كه توان 24.93 
وات را به دس��ت مي‌دهد و در مش��خصات تجاري به 
عنوان ش��ارژ ۲۵ واتي معرفي مي‌شود. اين اطلاعات با 
داده‌هاي پيشين پايگاه صدور گواهي ۳C چين درباره 
مدل پايه گلكسي S۲۷ نيز همخواني دارد. گواهي‌هاي 
جديد شناسه‌هاي مختلف اين گوشي براي بازارهاي 
امري��كا، كانادا، چين، هنگ‌كنگ، تاي��وان، ژاپن، اروپا 
و كره جنوبي را شامل مي‌ش��وند؛ موضوعي كه نشان 
مي‌دهد محدوديت شارژ ۲۵ واتي احتمالاً در نسخه‌هاي 
عرضه‌شده در بازارهاي مختلف يكس��ان خواهد بود. 
مدارك فعلي اطلاعاتي درباره س��رعت شارژ بي‌سيم 
گوشي ارايه نمي‌كنند؛ با اين حال، انتظار مي‌رود توان 
شارژ بي‌سيم ۱۵ واتي نسل قبل در مدل جديد نيز حفظ 
شود. بر اساس گزارش‌ها، سامسونگ خانواده گلكسي 
S۲۷ را احتمالا در اواخر ژانويه يا اوايل فوريه سال آينده 
ميلادي، برابر با دي تا بهمن، معرفي مي‌كند. طبق روال 
نسل‌هاي قبلي، انتظار مي‌رود س��رعت شارژ بالاتر به 

مدل‌هاي پلاس و اولترا اختصاص داشته باشد.

 حملات سايبري در جهان 
ركورد جديد زدند

 )Clusit( ايسنا| انجمن ملي امنيت سايبري ايتاليا
در گزارش جديدي اعلام كرد تعداد حوادث س��ايبري 
جدي در سراسر جهان در نيمه اول سال ۲۰۲۶، به ركورد 
جديدي رسيد كه نش��ان‌دهنده افزايشي ۷۱ درصدي 
نسبت به سال گذشته است. اين گروه در بازه زماني ژانويه 
تا ژوئن، ۴۹۱۱ حادثه سايبري جدي را در سطح جهاني 
ثبت كرده است كه به‌طور ميانگين معادل ۸۱۹ مورد در 
ماه مي‌شود.بر اساس اين گزارش به‌روزرساني‌شده كه در 
شهر وروناي ايتاليا ارائه شد، اين رقم ۱۰۵ درصد بيشتر از 
شش ماه پيش از آن است و به‌تنهايي با ۹۳ درصد از كل 

حوادث ثبت‌ شده  در كل سال  ۲۰۲۵ برابري مي‌كند. 
پژوهشگران به نشانه‌هاي اوليه‌اي از پديده‌اي اشاره كردند 
 )agentic hacking( »كه آن را »هك عاملي��ت‌دار
مي‌نامند؛ وضعيتي كه در آن برنامه‌هاي هوش مصنوعي، 
وظاي��ف مربوط به حمله را با اس��تقلالي فزاينده انجام 
مي‌دهند. آنها هش��دار دادند كه گروه‌هاي هماهنگ از 
عامل‌هاي هوش مصنوعي )AI agents( ممكن است 
در نهايت بتوانند حملاتي كاملا خودكار ترتيب دهند كه 
در آنها تاكتيك‌ها به‌صورت آني تغيير كرده و روش‌هاي 
مختلف براي بهره‌برداري از نقاط ضعف سيس��تم‌هاي 
ش��ركت‌ها با يكديگر تركيب مي‌ش��وند. پژوهشگران 
براي مقابله با اي��ن تهديد، خواس��تار تعيين دقيق‌تر 
مسووليت‌ها، ايجاد ساختارهاي حاكميتي منعطف و 
استقرار سيستم‌هاي دفاعي شدند كه بتوانند به سرعت و 
به‌طور خودكار به تهديدات ناشي از هوش مصنوعي پاسخ 
دهند. در ايتاليا تعداد حوادث سايبري شناسايي‌ شده 
كمتر بود )۲۴۵ مورد در مقايس��ه با ۲۸۰ مورد در نيمه 
اول سال ۲۰۲۵( و حدود ۵ درصد از كل حوادث جهاني 
را تشكيل مي‌دهد. با اين حال، سهم حوادثي كه داراي 
سطح شدت »بالا« ارزيابي شده‌اند، با افزايشي نزديك به 
۲۰ واحد درصد، به ۵۷ درصد رسيد.با افزايش حملات با 
انگيزه‌هاي مالي عليه كسب‌وكارها، بخش توليد بيشترين 
آسيب را متحمل شد. »هكتيويسم« — يا همان هك 
كردن با هدف پيشبرد آرمان‌هاي سياسي، اجتماعي يا 
ايدئولوژيك — كاهش يافت. بدافزارها عامل ۴۳ درصد 
از حوادث در ايتاليا بودند، در حالي كه اين رقم در سال 

گذشته ۲۲.۷ درصد بود. 

ممنوعيت دسترسي شركت‌هاي 
چيني به شماره تلفن‌هاي امريكا

امريكا قصد دارد به زودي دسترسي مستقيم شركت‌هاي 
مخابراتي چيني به شماره تلفن‌هاي امريكا را به دلايل 
امنيت ملي ممنوع كند. كميس��يون ارتباطات فدرال 
ايالات متحده )FCC( روز پنج‌ش��نبه ۲۹ اكتبر اعلام 
كرد كه در ۱۹ نوامبر در مورد پيشنهادي براي ممنوعيت 
دسترسي مستقيم چاينا تلكام، چاينا موبايل و چاينا 
 IP يوني‌كام و س��اير ارايه‌دهندگان خدمات مبتني بر
راي‌گيري خواهد كرد. براي شركت‌هاي مخابراتي كه 
پروتكل Voice over Internet را ارايه مي‌دهند - 
فناوري كه صدا را به داده‌هاي ديجيتال تبديل مي‌كند 
و آن را از طري��ق اتصالات په��ن باند منتقل مي‌كند - 
دسترسي مستقيم گزينه بسيار ارزان‌تري است و ارايه 
ويژگي‌هاي پيشرفته را آس��ان‌تر مي‌كند. برندن كار، 
رييس كميسيون ارتباطات فدرال، در بيانيه‌اي گفت: »با 
اين تصميم، اين رگولاتور اولين خط دفاعي ما را در برابر 
بازيگران بد و تماس‌گيرندگان رباتيك غيرقانوني تقويت 
خواهد كرد.« كميسيون ارتباطات فدرال همچنين روز 
پنجشنبه اعلام كرد قصد دارد ارايه‌دهندگان خدمات 
مبتني بر IP كه از تجهيزات ش��ركت‌هاي موجود در 
فهرس��ت اين كميس��يون از جمله هواوي يا زدتي‌ئي 
)ZTE( كه خطرات امنيت ملي ايجاد مي‌كنند، استفاده 
مي‌كنند، ممنوع كند. اين رگولاتور افزود: در دسامبر 
۲۰۲۸، تمام آزمايشگاه‌هاي چيني را از آزمايش لوازم 
الكترونيكي امريكا منع خواهد كرد و همچنين ممكن 
است مجوزهاي ش��ماره مستقيم را براي شركت‌هاي 
چيني كه به نظر مي‌رسد خطرات امنيت ملي را ايجاد 
مي‌كنند، لغو كند. كميسيون ارتباطات فدرال پيش 
از اي��ن، چاينا موبايل، چاينا تلكام و چاينا يوني‌كام را از 
ارايه خدمات بين‌المللي مخابرات به امريكا منع كرده 
بود. از ديگر اقدامات در دس��ت بررسي مي‌توان به منع 
اين ش��ركت‌ها از اتصال به شبكه‌هاي امريكا و فعاليت 
مراكز داده خود در امريكا اشاره كرد. نگراني‌ها در مورد 
احتمال جاسوسي و ساير آسيب‌هاي ناشي از دسترسي 
چين به داده‌ها و زيرس��اخت‌هاي مخابراتي امريكا، در 
سال‌هاي اخير افزايش يافته است. در اواخر سال ۲۰۲۴، 
واشنگتن اعلام كرد كه يك گروه جاسوسي سايبري 
تحت حمايت دولت چين به نام »س��الت تيفون« 
سوابق تماس‌هاي مصرف‌كنندگان، داده‌هاي تماس 
امريكا را به سرقت برده و به شركت‌هاي مخابراتي و 

زيرساخت‌هاي مخابراتي امريكا نفوذ كرده است. 

عكس هواپيماي 
محرمانه چيني فاش شد

مهر| هواپيماي فضايي شن‌لونگ )Shenlong( چين 
كه در حال حاضر در مدار زمين قرار داردبراي نخستين‌بار 
در سال ۲۰۲۴ توسط يك ماهواره تصويربرداري تجاري 
عكاسي شد اما تصوير كاملا واضح آن تنها به‌تازگي در 
گزارش��ي جديد از پنتاگون درباره تهديدهاي فضايي 
منتشر شده است. شركت امريكايي ونتور اين تصوير از 
وسيله نقليه فضايي بدون سرنشين را كه پيش‌تر با نام 
مكسار شناخته مي‌شد، ثبت كرده است. در اين عكس، 
يك فضاپيماي بال‌دار ديده مي‌شود كه شباهت زيادي به 
هواپيماي فضايي محرمانه 37B-X نيروي فضايي امريكا 
دارد. اين فضاپيما داراي درهايي براي محفظه بار است 
كه نشان مي‌دهد احتمالا مي‌تواند ماهواره‌هاي كوچك 
يا فضاپيماهاي ديگر را در محفظه بار خود نگهداري و 
در فضا مستقر كند. هواپيماي فضايي شن‌لونگ از سال 
۲۰۲۰ تاكنون در چهار ماموريت مداري شناخته‌شده 
شركت كرده است. آخرين ماموريت آن در فوريه ۲۰۲۶ 
آغاز شد. اين پروازها معمولاً حدود ۹ ماه طول مي‌كشند. 
در گزارش آژانس اطلاعات دفاعي امريكا )DIA( آمده 
اس��ت: اين هواپيماي فضايي در نوامبر ۲۰۲۲، به نظر 
مي‌رس��يد در كنار يك ماهواره همراه مانور مي‌دهد و 
در فاصله‌اي حدود يك كيلومتر از آن، موقعيت خود را 
حفظ مي‌كند. در ادامه آن نوشته شده است: در مقطعي، 
اين دو شي در فاصله‌اي كمتر از ۱۰۰ متر از يكديگر قرار 
گرفتند. به نظر مي‌رسيد پيش از آنكه ماهواره دوباره شود 
مانور نزديك شدن با هواپيماي فضايي انجام داده باشد. 
اين گزارش همچنين جزيياتي درباره توسعه تسليحات 
فضايي چي��ن ارائه مي‌دهد. از جمله اين تس��ليحات، 
سامانه‌اي به نام »سلاح انرژي هدايت‌شده« DEW است 
كه از ليزر يا پرتوي متمركز ذرات با سرعت نور براي از كار 

انداختن يك هدف استفاده مي‌كند.

»تعادل« بررسي مي‌كند

اقتصاد ديجيتال به كمك قدرت خريد آمد

شناسايي پهپادها با  اثر انگشت مغناطيسي موتورها


